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SLIDESHOW



การสร้างเครือข่าย
เป็นความจริงที่ต้องอาศัยเวลา ความอดทน 
ตลอดจนความพยายามในการให้บริการ
อย่างสม่่าเสมอ หมายถึงการค่อยๆ เริ่มต้นจาก
จุดเล็ก ๆ จนขยายใหญ่ขึ้นในที่สุด 
หัวใจส ำคัญก็คือ ความเช่ือและความไว้วางใจ
ที่สร้างขึ้นระหว่างคุณและลูกค้า



คุณวิไล - คุณราฆพ หงศ์ลดารมภ์
นักธุรกิจแอมเวย์ระดับตรีเพชร

การสร้างเครือข่าย
เร่ิมจากการ

ใช้สินค้า ชอบ เรียนรู้ แชร์

เราแชร์ข้อมูลสินค้า  จะเกิดเครือข่ายผู้บริโภค 
เราแชร์ข้อมูลธุรกิจ  จะเกิดเครือข่ายนักธุรกิจ 

เราต้องสนับสนุนให้นักธุรกิจคิดบวกท างานเป็นทีม 
อย่างมีเป้าหมาย ท าอย่างถูกต้อง มีคุณธรรม 
เชื่อและศรัทธาในสินค้า ธุรกิจและทีม 
เครือข่ายก็จะเติบโตและยั่งยืน



คุณนภาวรรณ ธัญญเจริญ - คุณถวิล โรจนวณิชชากร
นักธุรกิจแอมเวย์ระดับตรีเพชร

การติดตามและการสร้างเครือข่าย
ที่ดีที่สุดคือการพัฒนาตนเอง

จุดเริ่มต้น…
สร้างสายสัมพันธ์เป็นอันดับแรก
ธุรกิจแอมเวย์จะเติบโตไปพร้อมกับ

สายสัมพันธ์ที่ดี



สร้างเครือข่ายด้วยการ
น าเสนอโอกาสและประโยชน์
ที่ได้รับจากการ ท าธุรกิจแอมเวย์ 
แต่ประโยชน์นั้นไม่ใช่ประโยชน์ที่เราจะได้รับ

เป็นประโยชน์ที่เขาจะได้รับต่างหาก

คุณดารณี -คุณวันชัย รุ่งภูวภัทร
นักธุรกิจแอมเวย์ระดับเพชรคู่สองผู้สถาปนา



คุณบุญสิริ - คุณศักดิ์  ธนประกอบ
นักธุรกิจแอมเวย์ระดับเพชรคู่

“คิดนอกกรอบสู่การสร้างเครือข่าย”
> มีรายชื่อ 
> สร้าง/ฟื้นสายสัมพันธ์ 
> ใช้ระบบสื่อสาร
> ส่งข้อความที่สั้นแต่จริงใจอย่างสม่่าเสมอ

> สร้างกิจกรรมให้เครือข่ายมีส่วนร่วม 
> ติดต่อสื่อสารกันสม่่าเสมอ
> มีเป้าหมายร่วมกัน 
> รักษา+เชื่อมโยงไปยังคนอื่นๆ

สร้าง
สมาชิก

พัฒนา
เครือข่าย

ลงลึก
เครือข่าย

> ชวนทีมงานฝึกฝนเทคนิคคิดนอกกรอบด้านบน
> ให้เครือข่ายเราคิดนอกกรอบในการสร้าง/ 

ขยายเครือข่ายเพิ่มขึ้น



ผศ.วิจิตร - คุณพรทิพย์  คงพูล
นักธุรกิจแอมเวย์ระดับเพชรคู่

เครือข่ายที่เติบโตด้วยผลประโยชน์อย่าง
เดียวย่อมไม่ยั่งยืน 

เครือข่ายที่ยั่งยืนจะยึดโยงกัน
อยู่ด้วยศรัทธาในอุดมการณ์เดียวกัน และ

เติบโตไปด้วยการส่งทอด
เมตตาธรรมต่อๆกันไปไม่สิ้นสุด



การสร้างเครือข่ายคือ
การสร้างสายสัมพันธ์ 
สายสัมพันธ์นั้นจะเกิดจากความรัก 

ไว้เนื้อเชื่อใจ ความจริงใจความเป็นทีมเสียก่อน
แล้วธุรกิจจะเกิดขึ้นอย่างยิ่งใหญ่และมั่นคง

คุณส าราญ - คุณเลิศอนงค์ จันศรีคง
นักธุรกิจแอมเวย์ระดับเพชรคู่



เครือข่าย ทรัพย์สิน=

คุณวีระพงษ์ รตันพันธุ์ศรี - คุณขวัญตา สกนธวัฒน์
นักธุรกิจแอมเวย์ระดับเพชรคู่

“สิ่งที่เราต้องการจากการสร้างเครือข่าย 
คือ ความมั่นคง”

ของการสร้างเครือข่าย หัวใจ
• มีเครือข่ายผู้บริโภค ซ้ือซ้้า (รักสินค้า)
• สอนเครือข่ายหุ้นส่วน “ผู้น้า” ท้าธุรกิจเป็น



คุณณรุส - คุณสมรศรี มหัคฆพงศ์
นักธุรกิจแอมเวย์ระดับเพชรคู่

การสร้างเครือข่าย : จะเข้าใจศักยภาพการเติบโตแบบเครือข่ายได้ 
จะต้องใช้จินตนาการ : ไม่ได้อยู่ที่เราเพียงคนเดียว แต่ต้องเริ่มท่ีเราคนเดียว
เมื่อเราเจอผู้น้าที่ตั้งใจ : เขาจะเริ่มสร้างเครือข่ายของเขา 
เมื่อเขาเจอผู้น้าของเขา : เราจะเห็นศักยภาพของเครือข่าย 
เมื่อได้เจอผู้น้าสายลึก : เราจะเห็นความเป็นไปได้ที่ไม่มีขีดจ้ากัดของเครือข่าย 

เมื่อเรามีความเข้าใจที่ถูกต้อง 
บวกกับจินตนาการท่ีเห็นจริง 

การสร้างเครือข่ายจะกลายเป็นเรื่อง
ที่จับต้องได้ส้าหรับทุกคน

เราจะเห็นศักยภาพของเครือข่ายที่แท้จริง
ต่อเมื่อเจอผู้น าเท่านั้น 



คุณชลธีร์ แก้วมณีสกุล -
คุณรัตนพร วชิรบัญชร
นักธุรกิจแอมเวย์ระดับเพชรคู่

เราจะสร้างเครือข่ายธุรกิจให้เติบโตและยั่งยืน 
สิ่งส าคัญเราต้องมีความรักและความจริงใจ
ในผู้คนธุรกิจนี้ไม่ได้ผูกกันด้วยผลประโยชน์ 
เพราะเรากับเขาไม่ได้อยู่ในฐานะนายจ้างกับลูกจ้าง 
แต่เราอยู่ในฐานะหุ้นส่วนแต่ไม่ได้มีเงินลงทนุ
เข้ามาเก่ียว ดังนั้นธุรกิจจะเชื่อมกันด้วยความรัก 
ความผูกพัน ความเชื่อใจ และก าลังใจ 
คิดถึงผลประโยชน์เขาก่อนผลประโยชนต์ัวเอง 
ช่วยเขาด้วยความเช่ือมั่นและหวังดี รับรองว่า
เราจะสร้างเครือข่ายที่เติบโตและมั่นคง 
ยั่งยืนได้แน่นอน



นพ.ชนันต์ คุณชยางกูร - พญ. บ ารุงรัตน์ กลิ่นก าธรกุล
นักธุรกิจแอมเวย์ระดับเพชรบริหารสองผู้สถาปนา 

จุดเริ่มต้นของการสร้างเครือข่าย
คือการสร้างภาพลักษณ์ที่ดี

จริงใจและเคารพในการตัดสินใจของผู้อื่น

ถ้าเราประสบความส าเร็จในการสร้างเครือข่าย 
สิ่งที่ได้ไม่ใช่แค่เงินเพียงอย่างเดียว

แต่เราจะได้วิถีชีวิตที่สมบูรณ์แบบมากขึ้น




