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การสปอนเซอร์สากล

การแสวงหาโอกาสในการดำาเนินธุรกิจเครือข่ายสากล 
การสปอนเซอร์สากล…โอกาสใหม่ที่น่าตื่นเต้นสำาหรับ
นักธุรกิจแอมเวย์ที่กระตือรือร้นและมองการณ์ไกล

	 หลายประเทศท่ัวโลกกำาลังรวมตัวกันในด้านเศรษฐกิจของโลก	ต้องยกประโยชน์ 

ให้กับระบบส่ือสารมวลชนซ่ึงมีบทบาทมากข้ึน	ในปัจจุบันผู้คนแทบจะท่ัวทุกหนแห่ง 

ต่างก็ใฝ่ฝันถึงมาตรฐานความเป็นอยู่ท่ีดีข้ึน	ด้วยเหตุผลดังกล่าวพวกเขาก็จะกระตือ 

รือร้นที่จะทดลองใช้ผลิตภัณฑ์และบริการชั้นเยี่ยมที่ตนพึงพอใจ

	 แอมเวย์	มีผลงานอยู่ในตลาดสากลมาเป็นเวลานานแล้ว	ผู้คนท่ัวโลกได้สัมผัส

คุณประโยชน์จากผลิตภัณฑ์อันทรงคุณภาพของแอมเวย์	รวมถึงชื่อเสียงของ

บริษัทในเรื่องความรับผิดชอบต่อสภาพแวดล้อมของโลก	ปัจจุบันแอมเวย์มีสาขา

ที่ดำาเนินธุรกิจอยู่กว่า	100	ประเทศและดินแดนต่างๆ	ทั่วโลก	และยังไม่หยุดยั้งที่

จะเปิดตลาดใหม่ๆ	เพิ่มขึ้นต่อไป
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โอกาสของนักธุรกิจแอมเวย์

	 ความกระตือรือร้นที่จะขยายตลาดสากลของแอมเวย์ได้เปิดโอกาสให้แก่

นักธุรกิจแอมเวย์	โดยวิธีการที่บริษัทเรียกว่า	“การสปอนเซอร์สากล”	นักธุรกิจ

แอมเวย์จะมีโอกาสได้รับผลตอบแทนเต็มเม็ดเต็มหน่วยด้วยการพัฒนาธุรกิจ 

เครือข่ายสากล	และหลายต่อหลายคนได้ก้าวสู่ความน่าตื่นเต้นของตลาดสากล

ด้วยการสมัครเป็นนักธุรกิจแอมเวย์ในสาขาของแอมเวย์ที่เปิดดำาเนินการอยู่ใน

ตลาดต่างประเทศ

	 ขณะที่การขยายตลาดใหม่กำาลังตื่นตัวอยู่นี้		ในอีกแง่หนึ่งก็ต้องยอมรับว่า

เป็นเรื่องเปราะบางเช่นกัน	ดังนั้นแอมเวย์จึงต้องดำาเนินการด้วยความระมัดระวัง

เป็นอย่างยิ่ง	เพื่อเบิกทางให้แก่กิจกรรมต่างๆ	ของนักธุรกิจแอมเวย์ที่จะตามมา	

เนื่องจากตลาดแต่ละแห่งต่างมีเอกลักษณ์เฉพาะตัว	แอมเวย์จึงต้องทำาตามกฎ

ข้อบังคับของรัฐบาลในแต่ละประเทศ	ปรับตัวให้เข้ากับวัฒนธรรมท้องถิ่น	เตรียม

บรรจุภัณฑ์และสื่อส่งเสริมการดำาเนินธุรกิจด้วยภาษาซึ่งเป็นที่เข้าใจของตลาด

แต่ละแห่ง	ตลอดจนจัดเตรียมสิ่งอำานวยความสะดวกและพนักงานที่จะสนับสนุน

ธุรกิจของนักธุรกิจแอมเวย์ด้วย

	 เพื่อเป็นการสนับสนุนนักธุรกิจแอมเวย์ที่ประสบความสำาเร็จให้ก้าวไปสู่การ 

เป็นผู้สปอนเซอร์สากล	แอมเวย์ได้จัดทำาคู่มือเล่มนี้ขึ้น	โดยสรุปนโยบายของบริษัท 

โดยสังเขป	รวมท้ังช้ีแนะข้ันตอนและข้อห้ามต่างๆ	ซ่ึงนักธุรกิจแอมเวย์จะต้องฎิบัติ 

ตามอย่างเคร่งครัด	เพื่อให้โอกาสการดำาเนินธุรกิจในตลาดใหม่ประสบความสำาเร็จ	

โดยไม่นำาโอกาสอันดีไปเสี่ยงต่อกิจกรรมที่ล่อแหลมด้วยความรู้เท่าไม่ถึงการณ์
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เติบโตก้าวหน้าด้วยการสปอนเซอร์สากล
การเตรียมพร้อมและปฏิบัติตามกฎของการสปอนเซอร์สากล
คือกุญแจนำาไปสู่ความสำาเร็จก่อนที่คุณจะเริ่มต้น 

 ขอต้อนรับทุกท่านเข้าสู่โลกของการสปอนเซอร์สากลขอให้คุณอ่านข้อมูล

อย่างละเอียดถี่ถ้วน	เพราะเป็นการสรุปขั้นตอนต่างๆ	ที่คุณต้องปฏิบัติตาม	ใน

ขณะที่คุณมองหาลู่ทางอยู่นี้คุณควรใช้ประโยชน์จากข้อมูลที่แอมเวย์จัดเตรียมไว้

ให้มากที่สุด

	 เริ่มต้นด้วยการสอบถามดูว่า	มีใครในสายการสปอนเซอร์ของคุณที่เคยมี 

ประสบการณ์เกี่ยวกับการสปอนเซอร์สากลมาก่อน	หากมีขอให้ท่านติดต่อเพื่อ

ขอคำาแนะนำาจากเขา	ขณะเดียวกันคุณควรติดต่อขอคำาปรึกษาจากพนักงานฝ่าย

ธุรกิจสัมพันธ์ของบริษัทในประเทศของคุณด้วย

การสปอนเซอร์สากลคืออะไร

	 การสปอนเซอร์สากล	คือ	การที่นักธุรกิจแอมเวย์ให้การสปอนเซอร์แก่ผู้ 

มุ่งหวังในประเทศอื่นๆ	ที่แอมเวย์เปิดดำาเนินการอยู่	หรือสร้างอีกธุรกิจหนึ่งใน 

ประเทศอื่นๆ	การสปอนเซอร์สากลแบ่งเป็น	2	ประเภท 

 

	 1.	การสปอนเซอร์สากลกรณีทั่วไป
	 	 เกิดขึ้นเมื่อนักธุรกิจแอมเวย์จากประเทศหนึ่งที่มีธุรกิจที่มั่นคงอยู่ใน 

	 	 ตลาดในประเทศ	(เรียกว่า	“ผู้สปอนเซอร์สากล”)	แบ่งปันโอกาสทาง 

	 	 ธุรกิจแอมเวย์ให้แก่ผู้ที่มีศักยภาพในการดำาเนินธุรกิจ	(เรียกว่า	 

	 	 “ผู้มุ่งหวัง”)	ในอีกประเทศหนึ่งที่แอมเวย์เปิดดำาเนินธุรกิจ
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ผู้สปอนเซอร์สากล
 ผู้สปอนเซอร์สากลคือผู้ที่เปิดโอกาสทางธุรกิจแอมเวย์แก่ผู้มุ่งหวัง	

อย่างไรก็ตามผู้ที่ช่วยเหลือในการเริ่มต้นธุรกิจ	ให้ความรู้	การฝึกอบรม	รวมถึง

สร้างแรงบันดาลใจ	เราเรียกว่า	“ผู้สปอนเซอร์รับรอง”	ซึ่งเป็นนักธุรกิจแอมเวย์

ที่อาศัยอยู่ในประเทศเดียวกับผู้มุ่งหวัง

ข้อพึงปฏิบัติสำาหรับผู้สปอนเซอร์สากล
	 •	 แนะนำาแนวคิดของโอกาสทางธุรกิจแอมเวย์ให้แก่ผู้มุ่งหวัง	เช่น	อธิบาย 

	 		 และแบ่งปันประสบการณ์การเป็นนักธุรกิจแอมเวย์ของตนให้ทราบ

	 •	 ช่วยจัดหาผู้สปอนเซอร์รับรองที่เหมาะสม 

	 •	 เสริมสร้างกำาลังใจและรักษาสัมพันธภาพกับนักธุรกิจแอมเวย์ที่ได้รับ 

	 		 การสปอนเซอร์สากลเป็นประจำา	(อาทิ	เตือนให้นักธุรกิจแอมเวย์ต่ออายุ 

	 		 สมาชิกภาพ	เข้าร่วมประชุม	และใช้ผลิตภัณฑ์)

	 •	 ติดต่อและรักษาสัมพันธภาพกับผู้สปอนเซอร์รับรองในการสนับสนุนและ 

	 		 ทำาให้แน่ใจว่าความต้องการของนักธุรกิจแอมเวย์ที่ได้รับการสปอนเซอร์ 

	 		 สากลได้รับการตอบสนองและได้รับการติดต่ออย่างเหมาะสม

ข้อพึงละเว้น
	 •	 ก้าวก่ายผู้สปอนเซอร์รับรองในเรื่องการช่วยเหลือและการฝึกอบรม 

	 		 นักธุรกิจแอมเวย์ที่ได้รับการสปอนเซอร์สากล

	 •	 นำาเสนอแผนธุรกิจแอมเวย์ในตลาดประเทศนั้น	(ซึ่งเป็นบทบาทของ 

	 		 ผู้สปอนเซอร์รับรอง	และ/หรือตลาดแอมเวย์ในท้องถิ่น)

	 •	 เดินทางเพื่อสนับสนุนดาวน์ไลน์ในต่างประเทศนอกเหนือจากที่ได้รับ 

	 		 อนุญาตตามกฎหมาย	รวมทั้งกฎข้อบังคับและนโยบายของแอมเวย์
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	 •	 แบ่งปัน/จัดส่ง	ผลิตภัณฑ์หรือสื่อส่งเสริมธุรกิจจากประเทศของ 

	 			 ผู้สปอนเซอร์สากล 

 คุณสมบัติและเงื่อนไข

	 	 •	เป็นนักธุรกิจแอมเวย์ในระดับใดก็ได้

	 	 •	ต้องรู้จักกับผู้มุ่งหวังเป็นการส่วนตัว

	 	 •	ต้องได้รับการระบุว่าเป็นผู้สปอนเซอร์สากลในใบสมัครนักธุรกิจแอมเวย์ 

 เกียรติรางวัล/เงินรางวัล 

	 	 •	มีสิทธิ์ได้รับส่วนลดพิเศษผู้นำาสากล	2%	(ILB)	เมื่อนักธุรกิจแอมเวย์ที่ได้ 

	 	 	 รับการสปอนเซอร์สากลมีคุณสมบัติในระดับสูงสุด

	 	 •	หากดำารงคุณสมบัตินักธุรกิจแอมเวย์ระดับแพลตินัมในประเทศของตน 

	 	 	 สามารถใช้สายงานสปอนเซอร์สากลที่มีคุณสมบัติเพื่อนับคุณสมบัติใน 

	 	 	 ระดับมรกตได้

	 	 •	มีสิทธิ์ได้รับคะแนน	FAA	0.5	คะแนน	เมื่อนักธุรกิจแอมเวย์ที่ได้รับการ 

	 	 	 สปอนเซอร์สากลได้เป็นนักธุรกิจแอมเวย์ที่มีคุณสมบัติ	Q12	ระดับมรกต	 

	 	 	 หรือระดับเพชร

	 	 •	ต้องเป็นผู้ที่ได้รับส่วนลดพิเศษมรกตในประเทศของตนเพื่อ

	 	 	 -	 ใช้สายงานสปอนเซอร์สากลเพื่อนับคุณสมบัติระดับเพชรและสูงขึ้นไป

	 	 	 -	 ใช้ยอดธุรกิจที่มีคุณสมบัติจากต่างประเทศในการคำานวณส่วนลด 

	 	 	 	 พิเศษระดับมรกตหรือระดับเพชร

ผู้สปอนเซอร์รับรอง 
	 ผู้สปอนเซอร์รับรองคือนักธุรกิจแอมเวย์ซึ่งอาศัยอยู่ในประเทศเดียวกับ
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นักธุรกิจแอมเวย์ที่ได้รับการสปอนเซอร์สากล	มีหน้าที่ให้การฝึกอบรมและ 

สร้างแรงบันดาลใจให้กับนักธุรกิจแอมเวย์ที่ได้รับการสปอนเซอร์สากล	 

หรือทำาหน้าที่เดียวกับผู้สปอนเซอร์ส่วนตัวนั่นเอง	

ข้อพึงปฎิบัติสำาหรับผู้สปอนเซอร์รับรอง
	 •	ช่วยเหลือและแนะนำานักธุรกิจแอมเวย์ที่ได้รับการสปอนเซอร์สากลในการ 

	 	 สมัครทำาธุรกิจ

	 •	แสดงบทบาทหน้าที่ในการเป็นผู้สปอนเซอร์ในตลาดประเทศนั้น

	 •	นำาเสนอและอธิบายเกี่ยวกับแผนธุรกิจแอมเวย์

	 •	แนะนำานักธุรกิจแอมเวย์รายใหม่ที่ได้รับการสปอนเซอร์สากลผ่านแหล่ง 

	 	 ข้อมูลของแอมเวย์ที่มีในปัจจุบัน	รวมทั้งการประชุมที่จัดโดยแอมเวย์

	 •	ให้คำาแนะนำา	การฝึกอบรม	และการช่วยเหลือในการดำาเนินการและการ 

	 	 สร้างธุรกิจ

	 •	แนะนำาเรื่องราวเกี่ยวกับวัฒนธรรมแอมเวย์และข้อบังคับทางกฎหมาย

	 •	รักษาสัมพันธภาพที่ดีกับผู้สปอนเซอร์สากล

	 •	ผู้สปอนเซอร์รับรองอาจ

	 	 -	 ได้รับการอ้างอิงจากผู้สปอนเซอร์สากลและได้รับความยินยอมโดยนัก 

	 	 	 ธุรกิจแอมเวย์ที่ได้รับการสปอนเซอร์สากล

	 	 -	 ได้รับมอบหมายจากตลาดท้องถิ่นและได้รับความยินยอมโดยนักธุรกิจ 

	 	 	 แอมเวย์ที่ได้รับการสปอนเซอร์สากล

	 เกียรติรางวัล/เงินรางวัล

	 	 •	มีสิทธิ์ได้รับคะแนนและรางวัลตามแผนธุรกิจแอมเวย์เหมือนกับการ 

	 	 	 สปอนเซอร์ส่วนตัว	ยกเว้นการได้รับส่วนลดผู้นำารับรอง	4%	(FLB)
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	 	 	 (เทียบกับส่วนลดพิเศษผู้นำา	6%	สำาหรับสปอนเซอร์ส่วนตัว)

	 	 	 เมื่อดาวน์ไลน์มีคุณสมบัติสูงสุด	(Leadership	PV)

การหานักธุรกิจแอมเวย์
ขั้นตอนการปฏิบัติสำาหรับการหาผู้มุ่งหวังมีดังต่อไปนี้
	 •	 ติดต่อโดยทางอีเมล	โทรศัพท์	หรือไปพบด้วยตนเอง	เพื่อแนะนำาให้ 

	 	 รู้จักธุรกิจแอมเวย์	และแบ่งปันประสบการณ์ความสำาเร็จและความ 

	 	 กระตือรือร้นของคุณต่อธุรกิจแอมเวย์

	 •	 ชี้นำาให้ผู้มุ่งหวังที่สนใจจะสมัครเป็นนักธุรกิจแอมเวย์ติดต่อโดยตรงไปที่ 

	 	 สำานักงานของบริษัทแอมเวย์	หรือนักธุรกิจแอมเวย์ในสายการสปอนเซอร์ 

	 	 ของคุณที่อยู่ในประเทศนั้นๆ	แอมเวย์จะไม่ติดต่อผู้มุ่งหวังให้คุณ

	 •	 ยำ้าเตอืนให้แน่ใจว่าผูมุ้ง่หวงัของคณุมชีื่อและหมายเลขประจำาตวันกัธรุกจิ 

	 	 แอมเวย์ของนกัธรุกจิแอมเวย์ที่เป็นผู้สปอนเซอร์รบัรองในสายการ 

	 	 สปอนเซอร์ของคณุ

	 •	 หากไม่มีนักธุรกิจแอมเวย์คนใดในสายการสปอนเซอร์ของคุณเป็น 

	 	 ผู้สปอนเซอร์รับรอง	สำานักงานของบริษัทแอมเวย์ในประเทศนั้นๆ	จะเป็น 

	 	 ผู้จัดหาให้เอง

	 •	 ยำ้าเตอืนให้แน่ใจว่าผู้มุ่งหวงัของคณุมชีื่อ	ที่อยู่	และหมายเลขประจำาตวั 

	 	 นกัธรุกจิแอมเวย์ของคณุ	เพื่อการแจ้งยนืยนัต่อสำานกังานของบรษิทั 

	 	 แอมเวย์หรอืนกัธรุกจิแอมเวย์ในสายการสปอนเซอร์ของคณุในประเทศนั้นๆ

	 •	 หากในสายการสปอนเซอร์ของคุณมีนักธุรกิจแอมเวย์ซ่ึงอยู่ในประเทศน้ันๆ	 

	 	 ผู้มุ่งหวังของคุณอาจขอให้นักธุรกิจแอมเวย์คนดังกล่าวเป็นผู้สปอนเซอร์ 
	 	 รับรองของตนได้
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การให้ผู้มุ่งหวังเซ็นใบสมัคร
	 นกัธรุกจิแอมเวย์ที่ได้รบัการสปอนเซอร์สากลทกุคนจะต้องมผีู้สปอนเซอร์

รบัรอง	ผูส้ปอนเซอร์รบัรองจะอธบิายแผนธรุกจิของแอมเวย์ให้แก่ผู้มุง่หวงัของคณุ

ตลอดจนรบัผดิชอบช่วยเหลอืผู้มุ่งหวงัของคณุในการกรอกใบสมคัรเป็นนกัธรุกจิ

แอมเวย์	และจดัหาชดุคู่มอืการดำาเนนิธรุกจิให้ด้วย	พงึยำ้าเตอืนให้แน่ใจว่า	ผูมุ้ง่หวงั

ของคณุได้กรอกชื่อ	ที่อยู่	และหมายเลขประจำาตวันกัธรุกจิแอมเวย์ของคณุใน

ฐานะผู้สปอนเซอร์สากล	

 

	 เมื่อผูมุ้ง่หวงัของคณุได้เป็นนกัธรุกจิแอมเวย์เรยีบร้อยแล้ว	คณุกจ็ะกลายเป็น 

ผู้สปอนเซอร์สากลด้วย	ผู้สปอนเซอร์รบัรองจะยงัคงรบัผดิชอบต่อเนื่องไปถงึการ

ฝึกอบรม	การสนบัสนนุช่วยเหลอื	ตลอดจนการดูแลให้นกัธรุกจิแอมเวย์ของคณุ 

ได้รบัสนิค้า	สำาหรบัคณุในฐานะผู้สปอนเซอร์สากลกต็้องหมั่นดูแลเอาใจใส่ใน

ความก้าวหน้าและคอยให้กำาลงัใจแก่พวกเขาอย่างสมำ่าเสมอ

 
2.	 การสปอนเซอร์สากลกรณีธุรกิจที	่2	 
 (Second or Multiple Business)
	 •	 เกิดขึ้นเมื่อนักธุรกิจแอมเวย์จากประเทศหนึ่งที่มีธุรกิจที่มั่นคงอยู่ในตลาด 

	 	 ในประเทศ	ต้องการขยายธุรกิจแอมเวย์ไปยังต่างประเทศ	โดยการสร้าง 

	 	 อีกธุรกิจหนึ่งที่นั่น

	 •	หน่ึงในธุรกิจแอมเวย์ของคุณท่ีมีอยู่ต้องเป็นผู้สปอนเซอร์สากลแก่ธุรกิจใหม่ 

	 	 ในต่างประเทศของคุณ	เพื่อที่จะได้รับผลประโยชน์สูงสุดจากเงินรางวัล 

	 	 และเกียรติรางวัล

ข้อพึงปฎิบัติสำาหรับนักธุรกิจแอมเวย์ที่ดำาเนินธุรกิจที่	2 
	 •	ต้องให้การสปอนเซอร์สากลตนเองและมั่นใจว่าต้องเป็นประเทศที่ได้รับ 



9

	 	 อนุญาตจากแอมเวย์

	 •	สร้างธุรกิจให้เติบโตสำาหรับตลาดประเทศนั้น

	 •	ปฏิบัติตามกฎหมายประเทศนั้น	รวมถึงกฎข้อบังคับและนโยบายของ 

	 	 แอมเวย์ท้องถิ่น

	 •	จัดการหรือแนะนำาหลักปฏิบัติและให้ความช่วยเหลือดาวน์ไลน์เป็นประจำา 

	 	 เพื่อให้สามารถดำาเนินการและสร้างธุรกิจได้

	 •	การดำาเนินธุรกิจที่	2	ก็ต่อเมื่อคุณสามารถให้ความช่วยเหลือสนับสนุน 

	 	 ดาวน์ไลน์ในต่างประเทศได้

ข้อพึงละเว้น
	 •	ชักชวนนักธุรกิจแอมเวย์ที่ไม่ได้รับการสปอนเซอร์ส่วนตัวให้ไปดำาเนินธุรกิจ 

	 	 ที่	2	ด้วยกันในต่างประเทศ

	 •	ละเลยการดำาเนินธุรกิจในตลาดของตนเอง	พึงระลึกว่าคุณยังคงมีหน้าที่ 

	 	 ความรับผิดชอบในฐานะเป็นผู้สปอนเซอร์ในประเทศของคุณ	ทั้งนี้	การ 

	 	 ละเลยเพิกเฉยต่อตลาดในประเทศของตนอาจส่งผลกระทบทางลบกับ 

	 	 เกียรติรางวัลและเงินรางวัลของคุณ

 เกียรติรางวัล/เงินรางวัล

	 	 •	มีสิทธิ์ได้รับเกียรติรางวัลและเงินรางวัลตามแผนธุรกิจแอมเวย์เหมือน 

	 	 	 กับธุรกิจในประเทศ	

	 	 •	ธุรกิจในประเทศของคุณสามารถที่จะได้รับเกียรติรางวัลและเงินรางวัล 

	 	 	 เหมือนกับผู้สปอนเซอร์สากล

	 	 •	ธุรกิจในประเทศของคุณสามารถได้รับคะแนน	FAA	ถึง	6	คะแนนเมื่อ 

	 	 	 เปรียบเทียบกับการสปอนเซอร์สากลกรณีทั่วไปที่จะได้รับคะแนน	FAA	 

	 	 	 เพียง	0.5	คะแนน
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A CB

ประเทศท่ี 1 ประเทศท่ี 2 ประเทศท่ี 3

ผู้สปอนเซอร์
ส่วนตัว

ผู้สปอนเซอร์
รับรอง

ผู้สปอนเซอร์
รับรอง

คุณสมบัติ

	 •	ตั้งแต่วันที่	1	มกราคม	2558	นักธุรกิจแอมเวย์ที่ประสงค์จะสมัครทำา 

	 	 ธุรกิจที่	2	ในต่างประเทศจะต้องมีคุณสมบัติ	ดำารงคุณสมบัตินักธุรกิจ  

	 	 แอมเวย์ระดับแพลตินัมและสูงข้ึนไปเท่าน้ัน 

  *ยกเว้นกรณีเป็นผู้มีถ่ินท่ีอยู่ถาวรในประเทศน้ัน	(เป็นประชากรของประเทศน้ัน)															                                          

ทางเลือกในการเชื่อมสายการสปอนเซอร์สากล	กรณี
ธุรกิจที่	2
	 เมื่อนักธุรกิจแอมเวย์เติบโตไปยังต่างประเทศและสร้างธุรกิจที่	2	ขึ้นใน

ประเทศแห่งอื่น	นักธุรกิจแอมเวย์จะต้องมีทางเลือกในการใช้ธุรกิจในประเทศ

ในฐานะที่เป็นผู้ให้การสปอนเซอร์สากลแก่นักธุรกิจแอมเวย์อื่นๆ	หรือใช้ธุรกิจ

ที่	2	อื่นๆ	ในฐานะผู้ให้การสปอนเซอร์สากลของนักธุรกิจแอมเวย์ที่มาภายหลัง	

ตัวอย่างต่อไปนี้เป็นทางเลือกที่สามารถนำาไปปฏิบัติได้ 

การเช่ือมสายการสปอนเซอร์สากล	–	ตัวอย่างทางเลือกท่ี	1

ในทางเลือกที่	1	(A)	เป็นผู้ให้การสปอนเซอร์สากลของ	(B)	และ	(C)



11

การลิงค์สายงานการสปอนเซอร์สากล	–	ตัวอย่างทางเลือกท่ี	2

A CB

ประเทศท่ี 1 ประเทศท่ี 2 ประเทศท่ี 3

ผู้สปอนเซอร์
ส่วนตัว

ผู้สปอนเซอร์
รับรอง

ผู้สปอนเซอร์
รับรอง

 ในทางเลือกที่	2	(A)	เป็นผู้ให้การสปอนเซอร์สากลแก่	(B)	และ	(B)	ให้การ 

สปอนเซอร์สากลแก่	(C) 

แอมเวย์แนะนำานักธุรกิจแอมเวย์ให้สปอนเซอร์ธุรกิจที่	2	จากตลาดในประเทศของ

พวกเขา	ด้วยเหตุผลต่างๆ	ดังนี้

	 •	 นักธุรกิจแอมเวย์จะได้รับประโยชน์มากกว่าจากทรัพยากรของตลาดใน 

	 	 ประเทศ

	 •	 นักธุรกิจแอมเวย์จะได้รับคุณสมบัติเพื่อการดำารงคุณสมบัติระดับสูงจาก 

	 	 สายงานและจากเครดิต	FAA	ที่ให้ประโยชน์แก่ธุรกิจในประเทศ	แทนที่ 

	 	 จะให้เครดิตเหล่านี้กระจายออกไปยังตลาดต่างๆ

	 •	 แนวทางนี้สนับสนุนความคิดในการสร้างธุรกิจที่ประเทศ	และรักษา 

	 	 ทรัพยากรของนักธุรกิจแอมเวย์ด้วยการเพ่ิมความแข็งแกร่ง
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หลักการสำาคัญ
	 เมื่อดำาเนินการอย่างถูกต้อง	การให้สปอนเซอร์สากลทั้ง	2	กรณี	สามารถ

ช่วยให้นักธุรกิจแอมเวย์ได้รับเงินรางวัลและเกียรติรางวัลเพิ่มขึ้น	ขณะเดียวกัน 

ก็เป็นการเพิ่มความตื่นเต้นและแรงจูงใจระดับใหม่ในตลาดในประเทศ	อย่างไรก็ดี 

มีความแตกต่างระหว่างการสปอนเซอร์สากลกรณีทั่วไปกับกรณีธุรกิจที่	2	โดย

แต่ละธุรกิจก็มีระดับของความเสี่ยงและโอกาสที่แตกต่างกัน

	 การให้สปอนเซอร์สากลโดยทั่วไปยนิยอมให้นกัธรุกจิแอมเวย์เข้าไปมสี่วน

เกี่ยวข้องกบัธรุกจิต่างประเทศในช่วงเวลาต่างๆ	โดยมคีวามเสี่ยงตำ่า	ส่วนกรณี

ธรุกจิที่	2	นั้นให้ผลประโยชน์มากกว่า	(รางวลัและสิ่งตอบแทน)	แต่กม็คีวามเสี่ยง

สูงกว่า	โดยทั่วไปแล้วแอมเวย์แนะนำาให้นกัธรุกจิแอมเวย์สร้างธรุกจิให้แขง็แรง 

ในตลาดในประเทศก่อนจะขยายขอบเขตไปสู่ต่างประเทศ

	 ถึงแม้ว่าจะไม่ใช่กฎข้อบังคับ	แต่แอมเวย์ขอแนะนำาให้สมัครตามสายการ 

สปอนเซอร์	(Line	of	Sponsorship	-	LOS)	ในตลาดในประเทศ	เมื่อต้องการหาผู้ให้

การสปอนเซอร์รับรอง	(Foster	Sponsor)	ในประเทศใหม่สำาหรับการทำาธุรกิจต่าง

ประเทศ

เปรียบเทียบการให้สปอนเซอร์สากลกรณีท่ัวไปกับกรณี
ธุรกิจท่ี	2   

	 การสร้างธุรกิจที่	2	ในต่างประเทศเป็นกลยุทธ์ในการสร้างความเจริญเติบโต

ที่ต้องใช้เวลากว่าจะได้ผล	ธุรกิจที่	2	ถือว่ามีความท้าทายมากกว่าและให้ผลกำาไร

น้อยกว่าการสร้างธุรกิจที่ประเทศ	ตารางต่อไปนี้เป็นการเปรียบเทียบประโยชน์

ของการให้สปอนเซอร์สากลกรณีทั่วไปกับกรณีธุรกิจที่	2	
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	 	 	 	 	 												กรณีท่ัวไป	 												กรณีธุรกิจท่ี	2	
 แนะนำาสำาหรับ	 ทุกคน	 ระดับมรกตและสูงกว่านั้น

	 ความสัมพันธ	์ แนะนำาคนที่คุณรู้จัก	 ให้การสปอนเซอร์สากลแก่ 

	 	 ไปยังตลาดแห่งอื่น	 ตัวคุณเองในตลาดแห่งอื่น	

	 	 ที่ได้รับอนุญาต	 ที่ได้รับอนุญาต	  

 บทบาท/ความรับผิดชอบ	 ผู้สนับสนุน,		 เจ้าของธุรกิจ,	ผู้ฝึกอบรม,	 

	 	 ผู้ให้แรงบันดาลใจ,		 ผู้ให้แรงบันดาลใจ,	 

	 	 ผู้สื่อสาร,	ผู้ติดต่อ	 ผู้สปอนเซอร์รับรอง	หรือ 

	 	 	 สปอนเซอร์ส่วนตัว

	 ข้อกำาหนด	 มีชื่อเป็นผู้ให้การ	 สร้างธุรกิจตามกฎและ 

	 	 สปอนเซอร์สากลใน	 ระเบียบของแอมเวย์,	 

	 	 ใบสมัครของนักธุรกิจ	 ซื้อคู่มือ,	กรอกใบสมัคร 

	 	 แอมเวย์	 ระบุว่าเป็นธุรกิจข้ามชาติ,	 

	 	 	 ต่ออายุเป็นประจำาทุกปี

	 ความเสี่ยง	 ต่ำา	สามารถให้การ	 สูง	การเดินทางและการ 

	 	 สนับสนุนจากตลาด	 สร้างธุรกิจมีค่าใช้จ่ายสูง 

	 	 ในประเทศได้	 และต้องใช้เวลา

	 รางวัลและสิ่งตอบแทน	 ไม่มีผลประโยชน์แก่	 ธุรกิจหมายเลข	1	ที่ตลาด 

	 สำาหรับ	IS	 ผู้ให้การสปอนเซอร์	 ในประเทศได้รับโบนัสและ 

	 	 สากลจนกว่านักธุรกิจ	 รางวัลเช่นเดียวกับการให้ 

	 	 แอมเวย์ท่ีได้รับสปอนเซอร์	 สปอนเซอร์สากล	ยกเว้น 

	 	 สากลจะได้รับส่วนลดสูงสุด	 คะแนน	FAA	ที่มากกว่า 

	 	 (Leadership	PV)	ของประเทศน้ัน	 โดยได้ถึง	6	คะแนน 

	 	 โดยจะได้รับผลประโยชน์	 นอกจากนั้น	ธุรกิจ

	 	 ดังต่อไปนี้	 หมายเลข	2	ยังได้รับ 

	 	 •	2%	ส่วนลดพิเศษผู้นำาสากล		 ผลประโยชน์เหมือนกัน 

	 	 •	นำายอดกลุ่มธุรกิจที่มี	 กับการให้สปอนเซอร์ 

	 	 			คุณสมบัติมาใช้ในการ	 ตลาดภายในประเทศ 

	 	 		คิดโบนัสประจำาปี 

	 	 •	FAA	0.5	คะแนน	
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ผลประโยชน์ทางการเงินของการสร้างธุรกิจท่ีตลาดใน
ประเทศเป็นอันดับแรก

	 แอมเวย์สนับสนุนให้นักธุรกิจแอมเวย์สร้างความเจริญเติบโตให้แก่ธุรกิจของ

พวกเขาในลักษณะที่จะให้โอกาสประสบความสำาเร็จมากที่สุด	คำาแนะนำาข้อหนึ่ง

คือนักธุรกิจแอมเวย์ควรให้ความสำาคัญกับการสร้างธุรกิจที่ตลาดในประเทศเป็น

อันดับแรก	จนกระทั่งมีความเข้าใจดีแล้วว่าระบบธุรกิจแอมเวย์เป็นอย่างไร

ตารางต่อไปนี้จะแสดงให้เห็นถึงประโยชน์ที่นักธุรกิจแอมเวย์จะได้รับจากการสร้าง

ธุรกิจที่ตลาดในประเทศ

***ผลประโยชน์สำาหรับผู้สปอนเซอร์สากลเริ่มที่ระดับมรกต	ยกเว้นกรณีของส่วนลดพิเศษผู้นำาสากล

	 ตารางผลประโยชน์ของสปอนเซอร์สากล	 สปอนเซอร์	 สปอนเซอร์
	 และสปอนเซอร์รับรอง	 ส่วนตัว/	 สากล 
	 	 สปอนเซอร์ 
	 	 รับรอง

	 เกียรติรางวัล	 ระดับเข็มเงิน	 ใช่	 ไม่

	 	 ระดับเข็มทอง	 ใช่	 ไม่

	 	 ระดับแพลตินัม	 ใช่	 ไม่

	 	 ระดับทับทิม	 ใช่	 ไม่

	 	 ระดับแพลตินัมสองผู้สถาปนา	 ใช่	 ไม่

	 	 ระดับทับทิมสองผู้สถาปนา	 ใช่	 ไม่

	 	 ระดับไพลิน	 ใช่	 ไม่

	 	 ระดับไพลินสองผู้สถาปนา	 ใช่	 ไม่

	 	 ระดับมรกต	 ใช่	 ใช่
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	 	 ระดับมรกตสองผู้สถาปนา	 ใช่	 ใช่

	 	 ระดับเพชร**	 ใช่	 ใช่*

	 	 ระดับเพชรสองผู้สถาปนา**	 ใช่	 ใช่*

	 	 ระดับเพชรบริหาร	**	 ใช่	 ใช่*

	 	 ระดับเพชรบริหารสองผู้สถาปนา**	 ใช่	 ใช่*

	 	 ระดับเพชรคู่**	 ใช่	 ใช่*

	 	 ระดับเพชรคู่สองผู้สถาปนา**	 ใช่	 ใช่*

	 	 ระดับตรีเพชร**	 ใช่	 ใช่*

	 	 ระดับตรีเพชรสองผู้สถาปนา**	 ใช่	 ใช่*

	 	 ระดับมงกุฎ**	 ใช่	 ใช่*

	 	 ระดับมงกุฎสองผู้สถาปนา**	 ใช่	 ใช่*

	 	 ระดับมงกุฎทูต**		 ใช่	 ใช่*

	 	 ระดับมงกุฎทูตสองผู้สถาปนา**		 ใช่	 ใช่

	 	 ระดับมงกุฎทูตสองผู้สถาปนา**40		 ใช่	 ใช่

	 	 ระดับมงกุฎทูตสองผู้สถาปนา**50	 ใช่	 ใช่

	 	 ระดับมงกุฎทูตสองผู้สถาปนา**60	 ใช่	 ใช่

	 	 ระดับมงกุฎทูตสองผู้สถาปนา**70	 ใช่	 ใช่

	 	 การสัมมนาผู้นำา	 ใช่	 ไม่

	 	 การประชุมระดับเพชร	 ใช่	 ใช่

	 	 การเชิญให้เข้าร่วมสภาผู้สถาปนา	 ใช่	 ใช่

	 เงินรางวัล	 ส่วนลดประจำาเดือน	 ใช่	 ไม่

	 	 ส่วนลดพิเศษทับทิม	 ใช่	 ไม่

	 	 ส่วนลดพิเศษผู้นำาสากล	 -	 ใช่

	 	 ส่วนลดพิเศษผู้นำารับรอง	 ใช่	 	-

	 	 ส่วนลดพิเศษไข่มุก	 ใช่	 ไม่
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	 	 ส่วนลดพิเศษมรกต	 ใช่	 			ใช่	**

	 	 ส่วนลดพิเศษเพชร	 ใช่	 			ใช่	**

	 	 ส่วนลดพิเศษเพชรบริหาร	 ใช่	 ไม่

	 	 รางวัลเงินสดจ่ายครั้งแรก	 ใช่	 ใช่

	 	 คะแนน	FAA	 ใช่	 ใช่

*		ถ้าสามารถนำาคุณสมบัติเป็นผู้ที่ได้รับส่วนลดพิเศษมรกต	หรือผู้ได้รับส่วนลดพิเศษเพชร	ในตลาดของคุณ
**	ต้องเป็นผู้ได้รับส่วนลดพิเศษมรกตภายในประเทศเพื่อนับเป็นสายงานสปอนเซอร์สากลสำาหรับระดับเพชร 
	 และสูงขึ้นไป

ตลาดร่วม	(Consolidated Line of Sponsorship CLOS)

	 •	 การสปอนเซอร์ที่เกิดขึ้นระหว่างประเทศที่อยู่กลุ่มเดียวกัน	(ตลาดร่วม)	 

	 	 ถือว่าเป็นการสปอนเซอร์ส่วนตัว	

	 •	 ตลาดร่วมเกิดจากการที่สาขาของแอมเวย์ในประเทศต่างๆ		ถูกรวมเข้า 

	 	 เป็นกลุ่มเดียวกัน	ปัจจุบันมีตลาดร่วมอยู่ทั้งหมด	13	ตลาด	ในโลกของ 

	 	 แอมเวย์

	 •	 คุณสามารถสมัครทำาธุรกิจได้เพียงธุรกิจเดียวต่อ		1	ตลาดร่วม	และ 

	 	 ต้องปฎิบัติตามกฎระเบียบของประเทศนั้น	สามี	ภรรยา	สามารถสมัคร 

	 	 ได้เพียง	1	หมายเลขธุรกิจและไม่สามารถแยกกันจัดตั้งธุรกิจได้

ประเทศท่ีถือว่าเป็นตลาดร่วม 

	 สหราชอาณาจักร	ไอร์แลนด์	

	 เนเธอร์แลนด์	เบลเยียม
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	 ฮ่องกง	มาเก๊า	 	

	 สหรัฐอเมริกา	แคนาดา	เฮติ	สาธารณรัฐโดมินิกัน	จาไมก้า	

	 สเปน	โปรตุเกส	 	

	 เดนมาร์ก	ฟินแลนด์	นอร์เวย์	สวีเดน

	 เยอรมนี	ฝรั่งเศส	 	

	 มาเลเซีย	สิงคโปร์	บรูไน

	 แอฟริกาใต้	บอตซาวานา	นามิเบีย

	 โปแลนด์	สโลวีเนีย	สโลวาเกีย	ฮังการี	โรมาเนีย	โครเอเชีย	บัลแกเรีย	

	 สาธารณรัฐเชค	ยูเครน	ตุรกี	ลัทเวีย	เอสโตเนีย	ลิทัวเนีย	

	 ออสเตรเลีย	นิวซีแลนด์

	 อาร์เจนตินา	อุรุกวัย	ชิลี	โคลัมเบีย	เวเนซุเอลา	บราซิล	คอสตาริกา	 

	 เอลซัลวาดอร์	กัวเตมาลา	ฮอนดูรัส	เม็กซิโก	ปานามา	

	 รัสเซีย	คาซัคสถาน

ขั้นตอนในการทำาการสปอนเซอร์สากล

	 ข้อมูลต่อไปนี้เป็นขั้นตอนการปฏิบัติสำาหรับผู้สปอนเซอร์สากลเมื่อประสงค์

จะแนะนำาผู้มุ่งหวังรายใหม่จากตลาดอีกประเทศหนึ่ง

*หมายเหตุ:	ท่านสามารถเข้าเว็บไซต์แหล่งข้อมูลเรื่องการสปอนเซอร์สากลได้ที่	www.Gbislink.com/MyBiz	 
ซึ่งอาจตอบข้อสงสัยของท่านได้
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ผู้สปอนเซอร์สากลพึงปฏิบัติดังนี้

ข้ันตอนท่ี	1:	ติดต่อกับบุคคลท่ีคุณรู้จักเป็นการส่วนตัวในต่างประเทศ
	 ก.	 ต้องแน่ใจว่า	*แอมเวย์ดำาเนินธุรกิจในประเทศนั้น

	 ข.	 ต้องแน่ใจว่าบุคคลนั้น	*มีคุณสมบัติเหมาะสมที่จะเป็นนักธุรกิจแอมเวย์ 

	 	 ในประเทศนั้น  

ข้ันตอนท่ี	2:	พูดคุยกับผู้มุ่งหวังเก่ียวกับธุรกิจแอมเวย์ในเร่ืองท่ัวไป
	 ก.	แบ่งปันประสบการณ์ส่วนตัวของคุณ

	 ข.	กำาหนดระดับของความสนใจ

	 ค.	ให้ข้อมูลผู้มุ่งหวังว่าเขาจะได้รับการติดต่อจากผู้สปอนเซอร์รับรองหรือ 

	 	 เจ้าหน้าที่ของบริษัทแอมเวย์

ข้ันตอนท่ี	3:	จัดหาผู้สปอนเซอร์รับรองท่ีเหมาะสมให้กับผู้มุ่งหวัง	ซ่ึง
ควรเป็นนักธุรกิจระดับแพลตินัมหรือสูงข้ึนไป
	 ก.	 ตรวจสอบกับอัพไลน์เพื่อค้นหาว่ามีใครบ้างที่เกี่ยวข้องกับองค์กรที่คุณ 

	 	 ร่วมดำาเนินธุรกิจด้วย

	 ข.	 หากไม่มี	ให้คุณทำางานกับตลาดของผู้มุ่งหวังของคุณโดยการ

	 	 1.	เข้าเว็บไซต์	https://mybiz.amway.com

	 	 2.		 เมื่อคุณล็อคอินสู่มายบิช	คุณจะเห็นข้อมูลโดยรวมขององค์กรคุณ 

	 	 	 	และข้อมูลอีกมากมายที่คุณสามารถเข้าถึงได้ในหน้านี้	

	 	 3.		หากคุณไม่สามารถเข้าสู่หน้าเพจ	MyBiz	กรุณาโทรศัพท์ติดต่อ	 

	 	 	 	ที่สำานักงานใหญ่แอมเวย์	สหรัฐอเมริกา	หมายเลข	(616)	787-0106 

	 	 	 	ระหว่างเวลา	8:30-17:00	น.	(ตามเวลามาตรฐานตะวันออก	EST)	 

	 	 	 	จันทร์	-	ศุกร์	หรือติดต่อบริษัทแอมเวย์ในประเทศของคุณเพื่อ 

	 	 	 	รับทราบข้อมูลเกี่ยวกับตลาดสากล
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	 ค.	หากผู้มุ่งหวังไม่พึงพอใจในตัวผู้สปอนเซอร์รับรองที่ได้รับการคัดเลือกมา	 

	 	 กรุณากลับไปเริ่มต้นที่ขั้นตอนดังระบุข้างต้นก่อนเซ็นสัญญากับบริษัท 

	 	 แอมเวย์	

ข้ันตอนท่ี	4:	แนะนำาให้ผู้มุ่งหวังเข้าเว็บไซต์แอมเวย์ในตลาดท้องถ่ินเพ่ือ
เรียนรู้เร่ืองราวเก่ียวกับแอมเวย์เพ่ิมเติม

ข้ันตอนท่ี	5:	การติดต่อส่ือสารกับผู้สปอนเซอร์รับรอง
	 ก.	 ให้ข้อมูลการติดต่อของผู้สปอนเซอร์รับรองแก่ผู้มุ่งหวังของคุณ

		 ข.	 ขอให้ผู้สปอนเซอร์รับรองติดต่อกับผู้มุ่งหวังโดยตรง

	 ค.	 ต้องแน่ใจว่าคุณได้ให้หมายเลขประจำาตัวนักธุรกิจแอมเวย์	(ADA	Number)	 

	 	 ของคุณ	แก่ผู้มุ่งหวังและผู้สปอนเซอร์รับรอง	เพื่อกรอกลงในใบสมัคร

		 ง.	 ต้องแน่ใจว่าผู้สปอนเซอร์รับรองหรือบุคคลใดก็ตามจากสายการสปอนเซอร์	 

	 	 และ/หรือ	แอมเวย์ในตลาดประเทศนั้นได้นำาเสนอแผนธุรกิจแอมเวย์ 

ข้ันตอนท่ี	6:	การติดตามและการยืนยัน
	 ก.	 ผู้มุ่งหวังได้รับการติดต่อจากผู้สปอนเซอร์รับรอง	หากไม่ได้รับการติดต่อ	 

	 	 กรุณาติดต่อแอมเวย์ประเทศนั้นเพื่อขอความช่วยเหลือต่อไป

		 ข.		ผู้มุ่งหวังได้เซ็นชื่อและระบุว่าคุณคือผู้สปอนเซอร์สากลในใบสมัคร
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การเป็นนักธุรกิจแอมเวย์ในต่างประเทศ
สิ่งที่น่ารู้

	 แอมเวย์ไม่อนุญาตให้นักธุรกิจแอมเวย์ทำาการสปอนเซอร์ส่วนตัวหรือขายสินค้า 

ในประเทศที่แอมเวย์ดำาเนินธุรกิจอยู่	จนกว่าจะได้รับอนุมัติให้เป็นนักธุรกิจแอมเวย์

ในประเทศนั้นๆ	เสียก่อน	แม้ว่าบางครั้งอาจจะลำาบากและยุ่งยาก	แต่การจัดตั้ง

ธุรกิจใหม่หรือการเป็นนักธุรกิจแอมเวย์ในต่างประเทศเพิ่มเติมก็อาจเป็นไปได้ 

ในหลายประเทศ	พึงระลึกว่าแอมเวย์แนะนำาให้คุณใช้ประโยชน์จากวิธีการ 

สปอนเซอร์สากลเป็นส่วนใหญ่

	 การเป็นนักธุรกิจแอมเวย์ในต่างประเทศมักยุ่งยากซับซ้อน	สิ้นเปลือง	(ค่าทำา 

นิติกรรม	ค่าใบอนุญาต	ค่าจดทะเบียน	ภาษี	และค่าใช้จ่ายในการบริหารงาน

ต่างๆ)	และในบางกรณีคนต่างด้าวก็ไม่มีสิทธ์ิเป็นนักธุรกิจแอมเวย์ในประเทศน้ันๆ	

ด้วย	และเนื่องจากความยุ่งยากและค่าใช้จ่ายต่างๆ	ในเรื่องการจัดตั้งธุรกิจใน

ฐานะคนต่างด้าวนี้เอง	คุณจึงควรศึกษาให้ถี่ถ้วนก่อนที่จะซื้อตั๋วเครื่องบินหรือ

ลงมือดำาเนินกิจกรรมใดๆ	ที่จะก่อให้เกิดค่าใช้จ่ายสูง

	 วิธีการศึกษาถึงข้อกำาหนดสำาหรับการเป็นนักธุรกิจแอมเวย์ในประเทศอื่นๆ	

คุณควรจะติดต่อทั้งที่สถานทูตหรือสถานกงสุลของประเทศนั้นๆ	รวมทั้งสำานักงาน

ของบริษัทแอมเวย์ประจำาประเทศน้ันๆ	เน่ืองจากข้อกำาหนดในการทำาธุรกิจแอมเวย์ 

ของแต่ละประเทศแตกต่างกัน

	 อย่างไรก็ตาม	หากคุณมีคุณสมบัติตามข้อกำาหนดในการเป็นนักธุรกิจแอมเวย์ 

ในต่างประเทศได้อย่างถูกต้องตามกฎหมาย	ธุรกิจแอมเวย์ก็ย่อมจะเปิดโอกาส
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สำาหรับคุณ	ดังเช่นที่คุณปฏิบัติตามระเบียบปฏิบัติของนักธุรกิจแอมเวย์ในประเทศ

ของคุณ

	 หากคุณเลือกที่จะเป็นนักธุรกิจแอมเวย์ในตลาดสากล	คุณควรจะสมัครเป็น 

นักธุรกิจแอมเวย์ตามสายการสปอนเซอร์เดิมของคุณ	จะต้องเป็นผู้สปอนเซอร์สากล 

ให้ธุรกิจใหม่ของคุณ	คุณจำาเป็นจะต้องเดินทางไปยังประเทศนั้นๆ	และจัดการ

เรื่องใบอนุญาตทั้งหมด	วีซ่า	ใบอนุญาตทำางาน	เอกสารทางกฎหมาย	และข้อ

กำาหนดเกี่ยวกับการพำานักในประเทศนั้นๆ	คุณจะต้องเซ็นสัญญาตกลงในเรื่องการ

ประกอบธุรกิจในประเทศนั้นๆ	หรือในฐานะคนต่างด้าวกับสำานักงานของบริษัท

แอมเวย์ประจำาประเทศนั้นๆ	และแต่งตั้งผู้จัดการดูแลธุรกิจของคุณระหว่างที่คุณ

มิได้พำานักอยู่ในประเทศนั้นๆ	

กิจกรรมก่อนการเปิดตลาดใหม่

 คุณสามารถเริ่มต้นพัฒนาธุรกิจสากลไปยังสาขาของแอมเวย์ในประเทศอื่นๆ	

ให้ประสบความสำาเร็จได้ด้วยข้อปฏิบัติง่ายๆ	ดังต่อไปนี้

การเตรียมพร้อมสำาหรับตลาดใหม่

	 แอมเวย์ยังคงทำาการวิจัยโอกาสในตลาดใหม่ๆ	นักธุรกิจแอมเวย์เองสามารถ

เป็นผู้บุกเบิกตลาดสากลได้ด้วยการอ่านข่าวสารจากนิตยสารอะชีฟและไอลูป	 

อีนิวส์เล็ตเทอร์

	 ก่อนที่แอมเวย์จะเปิดตลาดใหม่อย่างเป็นทางการ	ประมาณ	2-3	เดือน 
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ล่วงหน้าคุณจะได้รับแจ้งข้อมูลของตลาดใหม่จากแอมเวย์	โดยในข้อมูลระบุให้

ทราบถึงวันเปิดดำาเนินการของบริษัทแอมเวย์ประจำาประเทศนั้นๆ	สถานที่ตั้ง

สำานักงาน	โครงสร้างของแผนการธุรกิจของแอมเวย์	รายชื่อสินค้าที่จะมีจำาหน่าย

ในประเทศนั้นๆ	กิจกรรมก่อนการเปิดตลาดที่เป็นข้อห้าม	ตลอดจนข้อควรระวัง

สำาหรับการประกอบธุรกิจอย่างประสบผลสำาเร็จ

ปฏิบัติด้วยความระมัดระวัง

	 พึงหลีกเลี่ยงการประกอบกิจกรรมหรือการดำาเนินการใดๆ	ในประเทศที่

แอมเวย์ยังมิได้เปิดอย่างเป็นทางการ	การจัดกิจกรรมต่างๆ	ขึ้นในประเทศที่มิได้

เป็นสาขาของแอมเวย์	(รวมทั้งตลาดที่เคยประกาศเป็นทางการ)	อาจก่อให้เกิด

ปัญหามากมาย	อาทิ

	 •	 คุณอาจเสียเวลาไปโดยเปล่าประโยชน์	ท้ังยังสูญเสียความพยายาม	และ 

	 	 พลังงานในการเปิดธุรกิจของคุณในตลาดซึ่งอาจจะไม่มีโอกาสเปิดสาขา 

	 	 ของแอมเวย์เลยก็ได้

	 •	 คุณอาจจบเรื่องลงด้วยความคาดหวังที่เกินจริงและไม่เป็นไปตามที่ 

	 	 ต้องการซึ่งไม่สามารถปฏิบัติให้เป็นจริงได้ทั้งในด้านเวลาและการจัดการ 

	 	 ทางธุรกิจ

	 •	 คุณอาจจบเรื่องลงด้วยความสับสนและประสบปัญหาทางธุรกิจกับ 

	 	 เจ้าหน้าที่รัฐบาล	หรือแม้แต่สื่อมวลชน	หากเสนอข่าวสารข้อมูลหรือ 

	 	 เรื่องราวที่มิได้รับการรับรองจากแอมเวย์

	 •	 จากประสบการณ์ของแอมเวย์พบว่า	การเปิดตลาดใหม่ของแอมเวย์ใน 

	 	 แต่ละแห่งจะต้องระมัดระวังเป็นอย่างยิ่ง	เพื่อมิให้การเปิดตลาดใหม่ 

	 	 แห่งอื่นๆ	ของแอมเวย์อยู่ในภาวะล่อแหลม
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กิจกรรมที่ได้รับอนุญาตจากแอมเวย์

	 นักธุรกิจแอมเวย์สามารถประกอบกิจกรรมบางอย่างต่อไปนี้เพื่อเตรียมตัว

สำาหรับธุรกิจใหม่	ก่อนที่จะมีการเปิดตลาดใหม่อย่างเป็นทางการ	ซึ่งแอมเวย์ได้

ระบุวันเปิดดำาเนินการไว้เรียบร้อยแล้ว

	 •	 คุณสามารถรวบรวมรายชื่อกลุ่มผู้มุ่งหวังเพื่อติดตามผลหลังการเปิด 

	 	 ตลาดใหม่อย่างเป็นทางการแล้ว	นอกจากนั้น	คุณยังสามารถกระตุ้นให้ 

	 	 นักธุรกิจแอมเวย์ในกลุ่มส่วนตัวของคุณทำาเช่นเดียวกันด้วย

	 •	 คณุสามารถโทรศพัท์หรอืส่งอเีมลไปหาเพื่อนหรอืญาตพิี่น้องของคณุเพื่อ 

	 	 แบ่งปันประสบการณ์ความสำาเรจ็ของคณุในธรุกจิแอมเวย์	พร้อมทั้งแจ้ง 

	 	 ให้ทราบถงึวนัเปิดดำาเนนิการอย่างเป็นทางการ	อย่างไรกต็ามอย่าลมื 

	 	 ยำ้าเตอืนให้พวกเขารอจนกว่าจะถงึวนัเปิดอย่างเป็นทางการแล้วจงึค่อย 

	 	 กระจายข่าวให้ผู้อื่นทราบเกี่ยวกบัธรุกจิแอมเวย์

	 •	 คุณอาจส่งคู่มือการสปอนเซอร์สากล*	และสื่อส่งเสริมการดำาเนินธุรกิจที่ 

	 	 แอมเวย์อนุญาตให้ใช้แล้วในตลาดใหม่ไปให้กับเพื่อนหรือญาติพี่น้องของ 

	 	 คุณ	เพื่อการชักชวนกลุ่มผู้มุ่งหวังสำาหรับการเปิดตลาดใหม่

	 •	 คุณอาจชักชวนกลุ่มนักธุรกิจแอมเวย์ที่คุณให้การสปอนเซอร์ส่วนตัวหรือ 

	 	 กลุ่มผู้มุ่งหวังได้	แต่นักธุรกิจแอมเวย์เหล่านี้จะต้องอยู่ภายใต้สายการ 

	 	 สปอนเซอร์เดิม

	 •	 คุณอาจไปพบผู้มุ่งหวังทีละรายเป็นการส่วนตัวได้

	 •	 คุณอาจเริ่มสร้างสถานภาพการเป็นนักธุรกิจแอมเวย์ในตลาดใหม่ได้	 

	 	 หากไม่เป็นการผิดหรือละเมิดกฎหมาย

	 แอมเวย์ประสงค์ให้นักธุรกิจแอมเวย์มีส่วนร่วมในตลาดใหม่ๆ	ที่บริษัทเปิด
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ดำาเนินการ	อย่างไรก็ตาม	บริษัทต้องมั่นใจด้วยว่านักธุรกิจแอมเวย์จะกระทำาการ

ใดๆ	ด้วยความระมัดระวัง	เพื่อมิให้การเปิดตลาดใหม่ล่าช้า	หรือทำาให้โอกาสอันดี

ทางธุรกิจในระยะยาวลดน้อยลง

  *	“คู่มือการสปอนเซอร์สากล”	ตามภาษาท่ีใช้ในตลาดใหม่มีไว้เพ่ือการน้ีโดยเฉพาะ	

คู่มือนี้จะเสนอโอกาสทางธุรกิจแอมเวย์	ความใฝ่ฝันธุรกิจ	สินค้า	บทบาทของนักธุรกิจ 

แอมเวย์	และบริษัทแอมเวย์	เพื่อกระตุ้นให้ผู้อ่านปรารถนาจะเป็นนักธุรกิจแอมเวย์

กิจกรรมที่มิได้รับอนุญาตจากแอมเวย์

	 นอกเหนือจากระเบียบปฏิบัติของนักธุรกิจแอมเวย์ของประเทศ	ซึ่งนักธุรกิจ

แอมเวย์ทุกคนต้องปฏิบัติตามแล้ว	ยังมีกฎหมายระหว่างประเทศและกฎหมาย

ของแต่ละประเทศที่ทุกคนจำาเป็นต้องปฎิบัติตามอีกด้วย	ดังนั้นเพื่อความสงบ

เรียบร้อยและความยุติธรรม	กิจกรรมต่อไปนี้เป็นข้อห้ามตามแนวทางการจัดตั้ง

ธุรกิจในตลาดใหม่

นักธุรกิจแอมเวย์จะต้องไม่

	 1.	 นักธุรกิจแอมเวย์ไม่สามารถชักชวนนักธุรกิจแอมเวย์จากสายการ 

	 	 สปอนเซอร์อื่น	หรือกลุ่มส่วนตัวที่มิได้อยู่ในองค์กรของตนเอง	ให้เซ็น 

	 	 ใบสมัครหรือให้รายชื่อผู้สนใจในตลาดใหม่แก่ตนเอง	การกระทำาดังกล่าว 

	 	 ถือเป็นการฝ่าฝืนสัญญาระหว่างแอมเวย์และนักธุรกิจแอมเวย์	รวมทั้ง 

	 	 ระเบียบปฏิบัติหรือหลักการพ้ืนฐานทางการค้าท่ีมีอยู่ในตลาดธุรกิจแอมเวย์	 

	 	 แอมเวย์ขอสนับสนุนให้นักธุรกิจแอมเวย์คงสายการสปอนเซอร์เดิมของ 

	 	 ตนเองไว้เมื่อประสงค์จะสมัครเพื่อขออนุญาตดำาเนินธุรกิจในตลาดใหม่
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	 2.	 ไม่อนุญาตให้มีการนำาเข้า	การใช้	หรือการขายสื่อส่งเสริมธุรกิจใดๆ	ที่จัด 

	 	 ทำาขึ้นเพื่อใช้เป็นการส่วนตัว	ทั้งสิ่งพิมพ์	เทป	หรืออุปกรณ์ส่งเสริมธุรกิจ 

	 	 อื่นใดก็ตาม	(รวมทั้งการใช้เว็บไซต์	อีเมลและสื่ออิเล็คทรอนิกส์อื่นๆ	ใน 

	 	 การโฆษณาหรือติดต่อสื่อสาร)	ซึ่งเกี่ยวข้องกับธุรกิจแอมเวย์ซึ่งมิได้ผ่าน 

	 	 การพิจารณาโดยแอมเวย์มาก่อนเพ่ือการใช้อย่างเฉพาะเจาะจงในตลาดใด 

	 	 ตลาดหนึ่ง/แต่ละตลาด	การอนุญาตให้ใช้ในตลาดใดตลาดหนึ่งมิได้ 

	 	 หมายถึงการอนุญาตให้ใช้ในทุกตลาด	โดยเฉพาะตลาดใหม่หรือตลาดที่ 

	 	 ยังไม่มีการเปิดอย่างเป็นทางการ

 

	 3.	 ห้ามมิให้มีการนำาเข้าผลิตภัณฑ์แอมเวย์ชนิดใดๆ	เข้าสู่ตลาด	ไม่ว่าจะเป็น 

	 	 เหตุผลใดๆ	ก็ตาม	รวมถึงการจำาหน่าย	สาธิต	หรือตั้งโชว์ผลิตภัณฑ์โดย 

	 	 เด็ดขาด	การนำาเข้าผลิตภัณฑ์หรืออุปกรณ์ส่งเสริมใดๆ	โดยปราศจาก 

	 	 ใบอนุญาตนำาเข้า	การข้ึนทะเบียน	และการติดต้ังฉลากอย่างเหมาะสม 

	 	 อาจนำาไปสู่การฝ่าฝืนกฎ	ซ่ึงส่งผลให้นักธุรกิจแอมเวย์	และแอมเวย์ 

	 	 ถูกปรับอย่างมหาศาล	จำาคุก	หรือยึดอุปกรณ์รวมทั้งผลิตภัณฑ์	ซึ่ง 

	 	 ส่งผลเสียต่อชื่อเสียงและเกียรติคุณอันเกี่ยวเนื่องกับเครื่องหมายการค้า 

	 	 และแบรนด์แอมเวย์	นอกจากนี้ยังส่งผลกระทบอย่างรุนแรงต่อความเป็น 

	 	 ไปได้ของแอมเวย์ในการเปิดตลาดใหม่ในอนาคต	หรือการแนะนำา 

	 	 ผลิตภัณฑ์ทุกชนิดสู่ตลาดนั้นๆ

	 4.	 ห้ามมิให้มีการโฆษณาในรูปแบบใดๆ	เพื่อเสาะหานักธุรกิจแอมเวย์ซึ่ง 

	 	 เป็นผู้สนใจในตลาดใหม่	ทั้งในตลาดใหม่และในตลาดซึ่งเป็นภูมิลำาเนา 

	 	 ของนักธุรกิจแอมเวย์น้ันๆ	ส่ือโฆษณาต่างๆ	หมายรวมถึงใบปลิวประกาศ 

	 	 ติดบอร์ด	การใช้นามบัตรในทางที่ผิด	สิ่งพิมพ์แจ้งกำาหนดการประชุม 
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	 	 ต่างๆ	รวมทั้งประกาศรับสมัครผ่านสื่อมวลชน	นักธุรกิจแอมเวย์ไม่ 

	 	 สามารถมีส่วนร่วมในการ	“นัดหมายผู้สนใจโดยไม่รู้จักมาก่อน”	โดยใช้ 

	 	 สมุดโทรศัพท์รายช่ือบุคคลในวงการวิชาชีพต่างๆ	ในสังคม	ฯลฯ	นอกจากน้ี 

	 	 นักธุรกิจแอมเวย์ยังไม่สามารถใช้วิธีการติดต่อสื่อสารผ่านสื่อมวลชน 

	 	 อื่นๆ	เช่น	อีเมลประกาศเชิญชวนโฆษณาผ่านสื่อโทรทัศน์หรือเครือข่าย 

	 	 คอมพิวเตอร์เพื่อโฆษณาโอกาสทางธุรกิจแอมเวย์ด้วย

	 5.	 นักธุรกิจแอมเวย์ไม่สามารถระบุหรือหมายรวมว่าตนเป็นพนักงานหรือ 

	 	 ตัวแทนของแอมเวย์	หรือบริษัทสาขาอื่นใดของแอมเวย์	รวมทั้งไม่อาจ 

	 	 อวดอ้างว่าตนเป็นตัวแทนกิตติมศักดิ์ของแอมเวย์ไม่ว่าในประเทศใดๆ	 

	 	 ก็ตาม

 

	 6.	 นักธุรกิจแอมเวย์ไม่มีสิทธิ์ในการจัดทำา	“ใบสมัครล่วงหน้า”	หรือเอกสาร 

	 	 อื่นใดในทำานองเดียวกันซึ่งผูกมัดให้นักธุรกิจแอมเวย์ซึ่งเป็นผู้สนใจสมัคร 

	 	 ร่วมในสายการสปอนเซอร์ของตัวเอง	“แบบฟอร์มเชิญชวน”	ซึ่งใช้เป็น 

	 	 การภายในเฉพาะในองค์กรนักธุรกิจ	แอมเวย์จะต้องไม่ถูกนำามาใช้เป็น	 

	 	 “ใบสมัครล่วงหน้า”	และไม่สามารถนำามาเป็นเอกสารผูกมัดทางกฎหมาย	 

	 	 แบบฟอร์มเชิญชวนจะต้องไม่มีการเซ็นชื่อรับทราบหรือยินยอมโดย 

	 	 นักธุรกิจแอมเวย์ซ่ึงเป็นผู้สนใจ	และจะต้องไม่มีการทำาสำาเนาไว้ให้ผู้สนใจ 

	 	 เก็บไว้เป็นหลักฐาน	แบบฟอร์มเชิญชวนและการใช้แบบฟอร์มดังกล่าว 

	 	 จะต้องไม่เป็นข้อผูกมัดหรือข้อตกลงกับผู้สนใจไม่ว่ากรณีใดๆ	ก็ตาม

	 7.	 นักธุรกิจแอมเวย์ซึ่งเป็นผู้สนใจที่พักอาศัยในตลาดที่แอมเวย์ยังไม่เปิด 

	 	 ดำาเนินการจะต้องไม่ได้รับการเชื้อเชิญให้ร่วมการประชุมเพื่อการ 

	 	 สปอนเซอร์ทั้งที่จัดขึ้นโดยนักธุรกิจแอมเวย์หรือบริษัททั้งในตลาดที่ 
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	 	 แอมเวย์เปิดดำาเนินการแล้วหรือในตลาดที่แอมเวย์ยังมิได้เปิดดำาเนินการ

	 8.	 ไม่อนุญาตให้มีการแสดงแผนธุรกิจแอมเวย์	การนำาเข้าและการจำาหน่าย 

	 	 ผลิตภัณฑ์และอุปกรณ์ใดๆ	ที่ผลิตโดยแอมเวย์	หรือการจัดหาผลิตภัณฑ์ 

	 	 ในตลาดที่แอมเวย์ยังไม่เปิดดำาเนินการ

การภาคทัณฑ์

	 นกัธรุกจิแอมเวย์คนใดที่มสี่วนเกี่ยวข้องกบักจิกรรมที่ไม่สมควร	จะมขีั้นตอน

การภาคทณัฑ์นบัตั้งแต่การตกัเตอืนไปจนถงึการงดกจิกรรมในตลาดใหม่ชั่วคราว	

หรอืยตุกิจิกรรมทั้งหมดในตลาดใหม่นั้น	นกัธรุกจิแอมเวย์ระดบัแพลตนิมัจะต้อง

รบัผดิชอบต่อการสร้างความเข้าใจเกี่ยวกบัระเบยีบปฏบิตัติ่างๆ	ในการสร้างธรุกจิ

ในตลาดสากลแก่นกัธรุกจิแอมเวย์ทกุคนในองค์กรของตน	และนกัธรุกจิแอมเวย์

ทกุคนควรยดึมั่นและปฏบิตัติามระเบยีบปฏบิตัเิหล่านี้อย่างเคร่งครดั	สำาหรบัการ

จดัตั้งธรุกจิในตลาดใหม่ทกุแห่งขอยำ้าอกีครั้งหนึ่งว่าแอมเวย์ยนิดสีนบัสนนุนกัธรุกจิ

แอมเวย์ทุกคนท่ีต้องการขยายธุรกิจของตนไปยังตลาดสากล	อย่างไรก็ตาม	แอมเวย์

จะต้องยึดมั่นในพันธสัญญาที่มีต่อระเบียบปฏิบัติของนักธุรกิจแอมเวย์	ตลอดจน 

ข้อกำาหนดต่างๆ	กฎหมายระหว่างประเทศและกฎหมายของประเทศอย่างเคร่งครัด

บทลงโทษสำาหรับการจัดกิจกรรมที่มิได้รับการอนุญาต
ในตลาดที่แอมเวย์ยังไม่เปิดดำาเนินการ

	 บทลงโทษ	อาจหมายรวมถึงการกระทำาใดๆ	ท่ีแอมเวย์เห็นสมควร	การดำาเนิน 

การแก้ไขอาจมีตั้งแต่การอบรมเพื่อให้ความรู้กับกลุ่มผู้ฝ่าฝืนอีกครั้ง	และ/หรือการ 

ปฏิเสธที่ยอมรับ/ดำาเนินการกับใบสมัครในตลาดใหม่	และ/หรือการพิจารณาของ



28 คู่มือนักธุรกิจแอมเวย์ระดับแพลตินัม

แอมเวย์ท่ีจะถอดถอนธุรกิจของผู้ฝ่าฝืนน้ันๆ	การดำาเนินการแก้ไขอาจส่งผลกระทบ 

ในเชิงลบต่อส่วนลดรายปี	เกียรติรางวัลในการประกาศเกียรติคุณ	และรางวัลอื่นๆ	

เช่น	รายการส่งเสริมการเจริญเติบโต	(GIP)	รางวัลต่างๆ	ที่มิได้เป็นตัวเงิน	รวมทั้ง

เงินรางวัลต่างๆ	จากสองผู้สถาปนาของผู้ฝ่าฝืนด้วย

	 1.	 การร้องเรียนเกี่ยวกับกิจกรรมที่ไม่เหมาะสมจะต้องมีการเขียนเป็น 

	 	 ลายลักษณ์อักษรโดยส่งให้แผนกบริหารงานธุรกิจเพื่อทบทวนและจัดการ 

	 	 เป็นกรณีๆ	ไป	แอมเวย์อาจใช้ดุลยพินิจของตนเองในการติดตามกิจกรรม 

	 	 ใดๆ	ที่มีการรายงานมาเพื่อประกอบการพิจารณาตัดสินอย่างเที่ยงตรง 

	 	 และดำาเนินการต่อไปได้

 

	 2.	 บทลงโทษอาจรวมหมายถึงการกระทำาใดๆ	ท่ีแอมเวย์พิจารณาเห็นสมควร	 

	 	 และรวมท้ังการปฏิเสธท่ีจะพิจารณารับใบสมัครในตลาดใหม่	การพิจารณา 

	 	 รอลงอาญาหรือการถอดถอนธุรกิจ	แอมเวย์อาจไม่อนุมัติให้มีการมอบ 

	 	 เงินรางวัลและการประกาศ	เกียรติคุณที่ได้มาจากการจัดกิจกรรมใดๆ	ที่ 
	 	 มิได้รับการอนุญาตในตลาดที่แอมเวย์ยังไม่เปิดดำาเนินการ	และอาจห้าม 

	 	 นักธุรกิจแอมเวย์ที่กระทำาผิดมิให้เดินทางเข้าไปในตลาดใหม่ใดๆ	ด้วย

	 3.	 ในการดำาเนินการถอดถอน	นักธุรกิจแอมเวย์สามารถย่ืนอุทธรณ์ตามสิทธ์ิ 

	 	 ที่กำาหนดซึ่งเป็นที่ยอมรับตามระเบียบปฏิบัติในการบังคับใช้ของจรรยา- 

	 	 บรรณ/ระเบียบปฏิบัติ	หลักการพื้นฐานทางการค้าหรือนโยบายที่กำาหนด 

	 	 ในสาขาของแอมเวย์

	 4.	 นักธุรกิจแอมเวย์ระดับแพลตินัมมีหน้าท่ีในการสร้างความม่ันใจว่านักธุรกิจ 
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	 	 แอมเวย์ในองค์กรของตนเองซึ่งเกี่ยวข้องในตลาดต่างๆ	ในระดับสากลที่ 

	 	 มีความเข้าใจกฎน้ีอย่างแจ่มแจ้งชัดเจน	เป็นความรับผิดชอบของนักธุรกิจ 

	 	 แอมเวย์แต่ละบุคคลที่จะต้องปฏิบัติตามนโยบายนี้

	 5.	 ผู้ฝ่าฝืนอาจต้องแสดงข้อมูล/รายการเอกสารจัดส่งซึ่งมีรายชื่อและที่อยู่ 

	 	 ท่ีสมบูรณ์ของบุคคลทุกคนท่ีได้รับการเชิญชวน/ติดต่อจากตนเองในฐานะ 

	 	 ที่เป็นนักธุรกิจแอมเวย์ที่สนใจ	ผู้ได้รับผลจากการจัดกิจกรรมที่มิได้รับ 

	 	 อนุญาตดังกล่าว

เกียรติรางวัลและเงินรางวัลของการสปอนเซอร์สากล
บทนำา

	 ความสามารถในการขยายธุรกิจแอมเวย์ในตลาดสากลของคุณจะนำาโอกาส

ทางธุรกิจที่เติบโตไปสู่นักธุรกิจแอมเวย์เป็นจำานวนมาก	เนื่องจากกฎเกณฑ์ในเรื่อง

เกียรติรางวัลและเงินรางวัลนั้นแตกต่างกันไป	เมื่อคุณขยายธุรกิจแอมเวย์ของคุณ

ไปยังตลาดสากลจึงอาจเกิดความสับสนได้ว่า	กฎเกณฑ์ดังกล่าวเป็นอย่างไร

	 ต่อไปนี้เป็นตัวอย่างของสถานการณ์ทั่วไปเกี่ยวกับการสปอนเซอร์สากล	

หากตัวอย่างเหล่านี้ยังไม่สามารถตอบข้อสงสัยของคุณได้	กรุณาติดต่อฝ่ายธุรกิจ

สัมพันธ์ของบริษัท

	 อย่างไรก็ตามตัวอย่างเหล่านี้อาจมีการเปลี่ยนแปลงไปตามสภาพของตลาด

แต่ละแห่ง	และการปรับปรุงแผนการขายและการตลาดของแอมเวย์	ส่วนการ

ตัดสินขั้นสุดท้ายในเรื่องเกียรติรางวัลและเงินรางวัลจะขึ้นอยู่กับแอมเวย์
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ผลประโยชน์ที่จะได้รับจากการสปอนเซอร์สากล

 ส่วนลดพิเศษผู้นำาสากล	2% (International	Leadership	Bonus	–	ILB) 

	 เป็นส่วนลดประจำาเดือนที่จ่ายให้กับผู้สปอนเซอร์สากล	เมื่อนักธุรกิจ 

	 แอมเวย์ที่ได้รับการสปอนเซอร์สากลได้รับส่วนลดในระดับสูงสุดที่	21%	 

	 (Leadership	Percentage)

 

ตัวอย่างการเปรียบเทียบ	Performance	Bonus	%	กับ	 
Leadership	Bonus	%

A
95,000

PV

B
55,000

PV

C
150,000

PV

Perf.	Bonus	%	 Leadership	%

95,000	Perf.	PV	 150,000	Lead.	PV

21%	 21%	 	 		

  

       

 

55,000	Perf.	PV	 55,000	Lead.	PV

21%	 15%

      

150,000	Perf.	PV	 150,000	Lead.	PV

21%	 21%
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การไหล	(Flow)	ของ	ILB	2%

	 •	 ILB	จะไหลตามสายการสปอนเซอร์สากล	(International	Line	of	 

	 	 Sponsorship	–	LOS)	จนถึงผู้มีคุณสมบัติได้รับ

	 •	 ILB	สามารถส่งผ่านได้หลายประเทศ

	 •	 สายการสปอนเซอร์สากลถือว่าเป็นสายการสปอนเซอร์หลักเทียบเท่า 

	 	 สายการสปอนเซอร์ส่วนตัว

การ	Flow	ของ	ILB	–	ตัวอย่าง

W
21%

B
21%

C
15%

X
21%

D
0%

Y
21%

E
21%

A
21%

ประเทศท่ี 1 ประเทศท่ี 2 ประเทศท่ี 3
ILB	ประจำาเดือนกระจายจาก	E	 
ผ่าน	D	และ	C	มายัง	W	ซึ่งเป็น 
นักธุรกิจแอมเวย์รายแรกที่มี 
คุณสมบัติจะได้รับ

การคำานวณ	ILB:	ท้ังหมด,	บางส่วน	หรือไม่ได้รับ 

กฎทั้งหมด,	บางส่วน	หรือไม่ได้รับ	ต่อไปนี้	ใช้สำาหรับคำานวณ	ILB	กฎนี้ยังนำาไป

ใช้กับการคำานวณส่วนลดพิเศษผู้นำารับรอง	(Foster	Leadership	Bonus)	อีกด้วย
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	ถ้าผู้สปอนเซอร์สากล	 ถ้าผู้สปอนเซอร์สากลมี	 ผู้สปอนเซอร์สากลจะได้รับ	ILB
	 มีสายงานท่ีส่ง	ILB		 Leadership	%	เท่ากับ 

	 มาเป็นจำานวน   

	 1	หรือมากกว่า	 21%	 ท้ังหมด

	 2	หรือมากกว่า	 <21%	 บางส่วน

	 1	หรือน้อยกว่า	 <21%	 ไม่ได้รับ

A
21%

150,000	LPV

A
21%

150,000	LPV

B
21%

150,000	LPV

B
9%

150,000	LPV

C
21%

150,000	LPV

D
21%

150,000	LPV

C
21%

150,000	LPV

ท้ังหมด,	บางส่วน,	ไม่ได้รับ	–	ตัวอย่าง

ประเทศท่ี 1

ประเทศท่ี 1บางส่วน

ท้ังหมด ประเทศท่ี 2

ประเทศท่ี 2

ILB	ทั้งหมด

ILB	บางส่วน

B	ได้รับ	ILB	บางส่วน

B	ได้รับ	ILB	ทั้งหมด
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A
21%

150,000	LPV

B
LPV

น้อยกว่า	21%
C
21%

150,000	LPV

ประเทศท่ี 1ไม่ได้รับ ประเทศท่ี 2

ไม่มี	ILB

B	ไม่ได้รับ	ILB	

หลักการสำาคัญเรื่องเงินรางวัลจากสายการสปอนเซอร์
สากล

	 •	 ผู้สปอนเซอร์สากล	(ท้ังกรณีท่ัวไปและกรณีธุรกิจท่ี	2)	มีสิทธ์ิได้รับส่วนลด 

	 	 พิเศษผู้นำาสากล	ILB	2%	เมื่อนักธุรกิจแอมเวย์ที่ได้รับการสปอนเซอร์ 

	 	 สากลได้รับส่วนลดในระดับสูงสุดที่	21%	(Leadership	Percentage)

	 •	 เฉพาะนักธุรกิจแอมเวย์ที่ดำาเนินธุรกิจที่	2		มีสิทธิ์ได้รับส่วนลดในการ 

	 	 ดำาเนินธุรกิจทั้งหมด	ที่เกิดจากธุรกิจในประเทศนั้น

	 •	 สายการสปอนเซอร์สากลจะไม่สามารถนับเพื่อคำานวณการจ่ายส่วนลด 

	 	 จากยอดซื้อส่วนตัว	ส่วนลดแตกต่าง	ส่วนลดพิเศษทับทิม	ส่วนลดพิเศษ 

	 	 ไข่มุก	หรือส่วนลดพิเศษเพชรบริหารในประเทศของตน

	 •	 ยอดธุรกิจของสายการสปอนเซอร์สากลที่มีคุณสมบัติเข็มเงินสามารถนำา 

	 	 มารวมในการคำานวณส่วนลดพิเศษมรกตและส่วนลดพิเศษเพชรใน 

	 	 ประเทศของตนได้	
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คุณสมบัติจากสายการสปอนเซอร์สากล

ผู้สปอนเซอร์สากลสามารถได้รับคุณสมบัติจากสายงานต่างประเทศได้	3	วิธี

	 •	 IQ	–	(International	Qualififfied	Month)

	 •	 IA	–	(International	Award	Month)

	 •	 ID	–	(International	DD	Month) 

สายงาน	IQ-	International	Qualififfiied	Month

นักธุรกิจแอมเวย์จะได้รับ	IQ	ก็ต่อเมื่อ

	 •	 ผู้ที่ได้รับการสปอนเซอร์สากลทำาคุณสมบัติเป็น	21%	(Leadership	%)

	 •	 ได้รับส่วนลดพิเศษผู้นำาสากล	ILB

	 •	 สายงานดงักล่าวไม่ได้ถูกนบัซำ้าในการทำาคณุสมบตัขิองนกัธรุกจิแอมเวย์ 

	 	 ท่านนั้น

A
PL

B
21%

C
21%

D
21%

ประเทศท่ี 1 ประเทศท่ี 2
IQ	+	ILB
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สายงาน	IA	-	International	Award	Month

นักธุรกิจแอมเวย์จะได้รับ	IA	ก็ต่อเมื่อ

	 •	 ผู้ที่ได้รับการสปอนเซอร์สากลไม่ได้ทำาให้เกิดเงิน	ILB	(ไม่ได้เป็น	21%	 

	 	 Leadership	%)

	 •	 แต่ให้การสปอนเซอร์รับรองสายงานที่มีคุณสมบัติ	2	สายงานขึ้นไป	

	 •	 สายงานดงักล่าวไม่ได้ถูกนบัซำ้าในการทำาคณุสมบตัขิองนกัธรุกจิแอมเวย์ 

	 	 ท่านนั้น

A
PL

B
21%

C
21%

B
น้อยกว่า
21%

E
21%

F
21%

ประเทศท่ี 1 ประเทศท่ี 2
IA
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สายงาน	ID	(International	DD	Month)

นักธุรกิจแอมเวย์จะได้รับ	ID	month	ก็ต่อเมื่อ 

	 •	 ผู้ที่ได้รับการสปอนเซอร์สากลไม่ได้ทำาให้เกิดเงิน	ILB	(ไม่ได้เป็น	21%	 

	 	 Leadership	%)

	 •	 แต่มียอด	Award	PV	=	55,000	และให้การสปอนเซอร์รับรองสายงาน	 

	 	 21%	ตรงไหนก็ได้ในสาย

	 •	 สายงานดงักล่าวไม่ได้ถูกนบัซำ้าในการทำาคณุสมบตัขิองนกัธรุกจิแอมเวย์ 

	 	 ท่านนั้น

B
21%

C
21%

ประเทศท่ี 1 ประเทศท่ี 2

D
55,000
APV

A
PL
21%

 *Award	PV	จะเท่ากับยอดพีวีส่วนตัวรวมกับยอดพีวีของดาวน์ไลน์ที่เป็น	21%	แต่จะไม่
รวมยอด	พีวีที่อยู่ระหว่างนักธุรกิจแอมเวย์ท่านนั้นกับนักธุรกิจแอมเวย์ที่ได้รับการสปอนเซอร์
รับรองที่เป็น	21%	ในสายงานนั้น	(In	Between	Volume)	ในขณะที่	Leadership	PV	นั้นจะรวม	
In	Between	Volume	ด้วย

E
21%
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ID	Enhancement

	 ID	Enhancement	เป็นอีกหนึ่งตัวอย่างในการปรับแผนธุรกิจเพื่อจะช่วยให้ 

นักธุรกิจแอมเวย์สามารถทำาคุณสมบัติได้

	 ตั้งแต่วันที่	1	กันยายน	2000	ผู้ให้การสปอนเซอร์สากลอาจยังได้รับ	ID	ถึง

แม้ว่าสายงานที่ได้รับสปอนเซอร์สากลจะไม่มี	Size	Volume	เท่ากับ	55,000		APV	

เหนือกลุ่มที่ได้รับการสปอนเซอร์รับรองที่เป็น	21%	แต่ได้ให้การสปอนเซอร์ส่วนตัว

นักธุรกิจแอมเวย์อีกท่านหนึ่งซึ่งมี	Size	Volume	=	55,000	APV	เหนือกลุ่ม	21%	ที่

ได้รับการสปอนเซอร์รับรอง		

C
55,000
APV

D
21%

A B
0 PV

ID
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การ	Flow	ของคุณสมบัติสายการสปอนเซอร์สากล

	 สายการสปอนเซอร์สากลถือว่าเป็นสายงานหลัก	ไม่ใช่สายการสปอนเซอร์

รับรอง	(Foster	Line)	เมื่อมีสายการสปอนเซอร์สากลที่มีคุณสมบัติเกิดขึ้น	เครดิต

คุณสมบัตินั้นจะไหลไปตามสายการสปอนเซอร์สากล	(แทนสายการสปอนเซอร์

รับรอง)	จนถึงนักธุรกิจแอมเวย์คนแรกที่มี	Leadership	%	=	21%	

หลักการสำาคัญในการนับคุณสมบัติจากสายการสปอนเซอร์สากล

	 •	 ผู้สปอนเซอร์สากลจะต้องมีคุณสมบัติระดับแพลตินัมภายในประเทศ	ถึง 

	 	 จะสามารถนับสายการสปอนเซอร์สากลในการทำาคุณสมบัติระดับมรกต

B
21%

C
0 PV

D
21%

A
21%

IQ	
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ประเทศท่ี 1

ประเทศท่ี 1

ประเทศท่ี 2

ประเทศท่ี 2

	 •	 ผู้สปอนเซอร์สากลจะต้องเป็นผู้ได้รับส่วนลดพิเศษระดับมรกตภายใน 

	 	 ประเทศ	ถึงจะสามารถนับสายการสปอนเซอร์สากลในการทำาคุณสมบัติ 

	 	 ระดับเพชรและสูงขึ้นไป

A
แพลตินัม
21%

A
เพชร
21%

B
21%

C
21%

C
21%

E
21%

D
21%

B
21%

D
21%

F
21%

G
21%
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	 •	 สายการสปอนเซอร์สากลจะไม่ถูกนับในการทำาคุณสมบัติระดับเข็มเงิน	 

	 	 เข็มทอง	หรือแพลตินัมภายในประเทศ

 •	 การจัดลำาดับของคุณสมบัติ	(Priority	Rule)
	 	 ในการตรวจสอบคุณสมบัติหากมีสายงานที่มีคุณสมบัติในประเทศ	 

	 	 (Q	หรือ	F),	IQ,	IA	หรือ	ID	เกิดขึ้นพร้อมๆ	กันในกลุ่มตลาดต่างประเทศ 

	 	 เดียวกัน	จะใช้การจัดลำาดับความสำาคัญต่อไปนี้

	 	 	 สาย	Q	ในประเทศ	/	สาย	Foster	จะถือว่าเหนือกว่าสาย	IQ

	 	 	 สาย	IQ	จะถือว่าเหนือกว่าสาย	IA

	 	 	 สาย	IA	จะถือว่าเหนือกว่าสาย	ID

A
SP,GP,

PT

C
21%

ประเทศท่ี 1 ประเทศท่ี 2

ประเทศท่ี 1 ประเทศท่ี 2

A
แพลตินัม
21%

D
55,000

E
21%

F
21%

ตัวอย่าง
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	 	 	 -	จากตัวอย่าง	A	สามารถนับได้ทั้งสายงาน	IQ,	IA	และ	ID	อย่างไรก็ดี 

	 	 	 	จากกฎการจัดลำาดับของคุณสมบัติ	สายงาน	IQ	จะถือว่าเหนือกว่า 

	 	 	 	สายงาน	IA	และสายงาน	IA	จะถือว่าเหนือกว่าสายงาน	ID

	 	 	 -	ดังน้ัน	A	จะสามารถนับสายงาน	IQ	ได้ท้ังหมด	2	สาย	(จาก	E	และ	F)

	 •	 กฎการไม่นับซำา้	(No	Double	Counting	Rule)	
	 	 การนบัซำ้าไม่สามารถกระทำาได้ภายในสายการสปอนเซอร์สากลเดยีวกนั	 

	 	 และ/หรอืยอดกลุ่มธรุกจิของบคุคลเดยีวกนั	หรอืในอกีทางหนึ่งบคุคล 

	 	 เดยีวกนัไม่สามารถได้รบัประโยชน์จากสายการสปอนเซอร์สากล	และ/ 

	 	 หรอืยอดกลุ่มธรุกจิเดยีวกนัได้สองครั้ง

	 	 -	 จากตัวอย่าง	เนื่องจาก	A	ได้นับสายงาน	IQ	ได้จาก	E	และ	F	แล้ว	

	 	 -	 ดงันั้น	A	จงึไม่สามารถนบัยอดกลุ่มธรุกจิจาก	E	และ	F	ซำ้าสองครั้ง 

	 	 	 เพื่อทำาคณุสมบตัใินระดบัมรกต	

ประเทศท่ี 1 ประเทศท่ี 2

A
แพลตินัม
21%

D
55,000

E
21%

F
21%

ตัวอย่าง
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 •	 Double	Dipping	Policy		
	 	 เริ่มตั้งแต่วนัที่	1	กนัยายน	2005	แอมเวย์จะไม่อนญุาตผู้สปอนเซอร์ 

	 	 สากลนบัคณุสมบตัริะดบัสูงและนบัคะแนน	FAA	สำาหรบัสายงานที่เกดิ 

	 	 ขึ้นในตลาดเดยีวกนักบัตลาดหลกัของผู้สปอนเซอร์สากล	เว้นแต่ว่าสาย 

	 	 งานที่เกี่ยวข้องได้รบัการยกเว้น	(Grandfathered) 

  

	 	 การเปลี่ยนแปลงส่งผลต่อ

	 	 	 สายงานสปอนเซอร์สากล	(IQ	/	IA	/	ID)

	 	 	 คะแนน	FAA

  การเปลี่ยนแปลงไม่ส่งผลต่อ

	 	 	 ส่วนลดพเิศษผู้นำาสากล	(ILB)

	 	 	 ส่วนลดพเิศษประจำาปี

A
21%

B

C
21%

ตัวอย่าง

X
0 PV

IQ	/	FAA

ILB

IQ	/	FAA	/	LB
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	 -	 ในตัวอย่างนี้	IQ	และเครดิต	FAA	ที่เกิดจาก	C	ไม่สามารถนับกลับไปยัง	 

	 	 A	ได้	เพราะเกิดจากประเทศ	1	และได้รับในประเทศเดียวกัน	(ประเทศ	1)	 

	 	 แต่สำาหรับส่วนลดพิเศษผู้นำาสากลจะไหลกลับมายัง	A	ผ่าน	X	ผู้ซึ่งไม่มี 

	 	 คุณสมบัติ 

การคุม้ครองสายการสปอนเซอร์

	 เมื่อสถานภาพการเป็นนักธุรกิจแอมเวย์ถูกยกเลิกอันเนื่องมาจากการไม่ต่อ

อายุสมาชิกภาพ	การเสียชีวิตโดยปราศจากทายาทผู้รับมรดก	การลาออก	หรือ

การถูกถอดถอนสถานภาพการเป็นนักธุรกิจแอมเวย์โดยแอมเวย์	เป็นต้น	แอมเวย์

จะพยายามรักษาสายการสปอนเซอร์เพื่อคงไว้ซึ่งการไหล	(Flow)	ของเงินรางวัล

และเกียรติรางวัล
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